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hennes skamlost dverdimensionerade muggar.

alltid héra att hennes grejer var for stora. |dag dlskar de trendiga inredningsbutikerna

Hon saljer for fulla muggar

Henrietta Eriksson
henrietta.enksson@di.se
Keramikern Agneta Livijns
muggar &ir skamilost dver-
dimensionerade och ser
hemmagjorda ut.

Men de trendiga
inredningsbutikerna alskar
dem.

Fran och med arsskiftet
ingar de i sortimentet hos
den fashionabla varuhus-
kedjan Saks i USA.

08-736 57 30

"Jag har linge siriivat efter att sil-
ja i USA. Vilket utbud, och sa
mycket minniskor! Jimfort med
USA ser jag nistan inte Sverige
som en marknad”, siger Agneta
Livijn.

Forra sommaren bad hon Sven-
ska handelskammaren i New York
om hjilp med att hitta limpliga bu-
tiker. Det blev napp ganska direkt,
konstaterar hon. En jittefangst.

“Saks dr USA:s flottaste
varuhuskedja, ungefir som NK.

Tanker stort

Agneta Livijn,
expansiv keramiker

Alder: 47... nej, 48!

Bor: P4 Sibyllegatan pé Oster-
malm i Stockholm sedan 30 ar
tillbaka. .
Familj: Man och tre barn frén eft
tidigare &ktenskap.
Bakgrund: Borjade | magasins-
branschen som frilansande lay-
outare och illustratér. Gick pa
Beckmans reklamskola i Stock-
holm 1979-81. Studerade
darefter konst vid San Francisco
Art Institute | USA, och sedani
Paris. Keramiker sedan 1994.
Dold talang: Matlagning.

med att silja for en miljon kronor i
USA niista &r.”

Glad men serids

I visningslokalen hemma pé Oster-
malm i centrala Stockholm irings
de robusta pjiserna pd hyllor och
wolv, dnda in pa toaletten. Hogres-

kakburkar av samma format som
papperskorgar.

?Jag tror att jag tdnker stort och
generdst. Jag kan inte tinka gne-
tigt”, sdger Agneta Livijn.

Hon har pi sig en blommig topp
under en svart kostym med roda
"kritstreck”. Stilen maichar hennes
keramik. Glad men serids. Och
framgangsrik.

Tanker expansivt

Det borjade 1994 med ett fiskfat.
Tidigare hade hon arbetat med mé-
leri, men efter attha fatt tre barn vil-
le hon gé dver till ett mer "hand-
fast” uttrycksmedel. Négon frin
den di nystartade kafékedjan Way-
ne’s fick syn pd fiskfatet pi en ut-
stillning, och frigade om hon kun-
de gira muggar ocksa.

”Det hade jag aldrig forsikt,
men jag tinkte att det ska vil inte
vara omojligl. De forsta blev vil-
digt klumpiga, men det var si jag
tyckte att muggar skulle se ut”, sii-
ger Agneta Livijn.

De forsta méinaderna knadade
hon fram varje exemplar for hand,
men snart blev situationen ohall-
bar. Den exklusiva inredningsbuli-

Produktionen fick ldggas ut pa an-
rika Gustavsbergs porslinsfabrik i
Stockholm.

Det egna foretaget startade hon
1995. Sedan har det bara gatt "rakt
upp”, som hon sjilv siger. I fjol
omsatte Agneta Livijn AB 1,2 mil-
joner kronor. Nagon vinst blev det
dock inte, eftersom det hade blivit
dags att bryta sig ur samarbetet med
Gustavsberg. Omstillningen blev
kostsam, men Agneta Livijn riknar
med att den 16nar sig pa sikt.

"Jag har tinkt expansivt hela ti-
den. Men Sverige har varit vildigt
trogjobbat. Och hutldst dyrt. 1 slu-
tet kostade varje mugg 90 kronor
att tillverka”, beriittar hon.

Produktion i Kina

Nu sker produktionen till en brak-
del av det priset i fabriker i Portugal
och Kina. Allt for att kunna till-
fredsstilla det viixande suget efter
Agneta Livijns expansiva keramik.

Men det fanns en tid nér den in-
te var lika populiir, erkéinner hon:

“Nir jag gick pa lerkurs fick jag
alltid hora att mina grejer var for
stora. De blev alltid brinda sist,
Formodligen var det en héimnd for



